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PIANO DI IMPRESA

N° di contratto :

Nome proponente/i / e contatto
Nome del/dei proponenti :  

Email : 

Cellulare :

DESCRIZIONE DELL’ATTIVITA’ PROPOSTA

1. Descrizione dell’idea imprenditoriale e del team proponente (capacità, competenze, ...)
PROSPETTIVE DI MERCATO

ANALISI DEL MERCATO E RELATIVE STRATEGIE

1. Analisi della domanda
2. Analisi dell’offerta e dei concorrenti
3. Descrivere il vantaggio competitivo e la relativa difendibilità
4. Descrivere i fattori chiave di successo e i rischi
5. Analisi SWOT: punti di forza e di debolezza, minacce ed opportunità

	Punti di forza
	Punti di debolezza

	1
	
	1
	

	2
	
	2
	

	2
	
	3
	

	4
	
	4
	

	

	Opportunità
	Minacce

	1
	
	1
	

	2
	
	2
	

	3
	
	3
	

	4
	
	4
	


6. Descrivere il potenziale di sviluppo (quota di mercato, ecc.)
PRODOTTI/SERVIZI

7. Descrizione dei prodotti/servizi che si intende realizzare e definizione del prezzo di vendita
8. Indicare i canali commerciali e l’organizzazione delle vendite 

9. Descrivere le strategie promozionali che si intendono perseguire
FATTIBILITA’ TECNICA E VALIDITA’ ECONOMICA E FINANZIARIA
10. Fatturato previsto per singola tipologia di prodotto/servizio

[image: image1.emf]Prezzo 

unitario

anno 1anno 2 anno 3

anno a 

regime

anno 1 anno 2 anno 3

anno a 

regime

(a)(€)

(b1) (b2) (b3) (b..) (a x b1) (a x b2) (a x b3) (a x b..)

1 0 0 0 0

2 0 0 0 0

3 0 0 0 0

4 0 0 0 0

5 0 0 0 0

0 0 0 0

Prodotti/servizi

unità 

di 

misura

quantità vendute fatturato realizzato (€)

Totale per anno


11. Esplicitare i criteri utilizzati per la definizione delle quantità vendute a regime

12. Veste giuridica dell’impresa e descrizione della struttura organizzativa
13. Descrizione degli investimenti (materiali e immateriali) e esborso finanziario necessario

14. Conto economico previsionale:
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Anno 

regime

€ € € € €

Ricavi di vendita

Altri ricavi

Variazione riman. Prod. Fin.  Semilav.

Valore della produzione 0 0 0 0 0

Materie Prime e Sussidiarie

Costo Personale 

Servizi Generali Di Stabilimento (Utenze – Manutenzioni Ecc)

Costi Per Godimento Beni Di Terzi

Costi Di Vendita  E Pubblicitari

Spese Generali E Amministrative

Ammortamenti

Costi della produzione 0 0 0 0 0

Risultato Operativo 0 0 0 0 0

 Proventi finanziari

Oneri finanziari

Proventi e oneri finanziari

0 0 0 0 0

Proventi staordinari

Oneri staordinari

Proventi e oneri straordinari

0 0 0 0 0

Risultato lordo  0 0 0 0 0

Imposte 

Risultato netto 0 0 0 0 0




15. Esplicitare i criteri di quantificazione dei costi di esercizio

16. Prospetto fonti / impieghi
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Anno a 

regime

0 0 0 0 0

Anno 0 Anno 1 Anno 2 Anno 3

Anno a 

regime

0 0 0 0 0

0 0 0 0 0

0 0 0 0 0

Impieghi (€)

Capitale di esercizio (solo per il primo anno di attività)

Totale impieghi (A)

IVA sugli investimenti

Altri fabbisogni (specificare)



Investimenti

Agevolazioni (indicare agevolazioni da ricevere)



Fonti (€)



Agevolazioni (indicare agevolazioni ricevute)

              di cui Versamento in conto capitale sociale

              di cui Versamento in conto futuro aumento capitale sociale

Capitale proprio

Totale agevolazioni (B)

Altre fonti di copertura ***

Totale altre fonti di copertura (C)

Totale fonti (B+C)

Finanziamenti bancari a breve termine

Altre disponibilità (specificare tipologia e orizzonte temporale)

Finanziamento soci

Finanziamenti bancari a medio/lungo termine
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