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ANNEXE 4.1 FICHE D’EVALUATION DE LA PREFAISABILITE DU PROJET
Numéro du ou des contrat (s) :____________________________________________ 

Lieu et date: ____________________________________________
Usager:____________________________________________ 

Projet réalisé en équipe: 

· Oui 
· Non
	Présentation approfondie
	Notes


	A) CAPACITES DU/ DES PORTEURS DE PROJET
	

	Motivation (expliquer en quelques lignes)
	

	Analyse du parcours de formation  (et de celui des associés ou collaborateurs envisagés) 
	

	Analyse du parcours professionnel (et de celui des associés ou collaborateurs envisagés)
	

	Niveau d’adéquation entre les compétences/parcours du porteur de projet et les caractéristiques du projet :

1: Très élevé; 2 : Elevé; 3 : Moyen; 4: Faible; 5: Très faible
	

	Compétences transversales utiles au projet
	


	B) ELEMENTS D’ANALYSE DU MARCHE DE REFERENCE
	

	Description du produit/service
	

	Délimitation géographique du périmètre de marché
	

	Identfiication et/ou analyse de la clientèle potentielle
	

	Typologie et segmentation de la clientèle (facultatif)
	

	Analyse de la concurrence 
	

	Forces du projet
	

	Faiblesses du projet
	

	Plan de distribution et de promotion envisagé pour le produit/service
	

	Facteurs Clefs de Succès du projet et risques éventuels identifiés
	

	Perspectives de développement envisagées (parts de marché escomptées éventuellement)
	

	Estimation du taux de réussite pour ce projet :

1: Très élevé; 2 : Elevé; 3 : Moyen; 4: Faible; 5: Très faible
	


	C) FAISABILITE TECHNIQUE ET ECONOMIQUE
	

	Sièges social et opérationnel (si pertinent) envisagés
	

	Permis, demandes d’autorisation nécessaires au démarrage de l’activité :  étapes et délais d’obtention, aspects critiques éventuels 
	

	Délai prévu pour le démarrage de l’activité
	

	Forme juridique envisagée 
	

	Aspects organisationnels :  ressources humaines prévues,  fonctions et rôles,  typologie des emplois 
	

	Caractéristiques du produit/service :
Activité de production et/ou de vente, hypothèses sur les volumes vendus et les prix de vente
	

	Prévisionnel de chiffre d’affaires et de charges de gestion pour la première année d’activité
	

	Typologie des investissements prévus,  dépenses prévues, modalités et délais prévus d’acquisition
	

	Montage financier envisagé : capitaux propres, prêts bancaires, autres. 
	

	Niveau de risque financier estimé:

1: Très élevé; 2 : Elevé; 3 : Moyen; 4: Faible; 5: Très faible
	

	Niveau de risque technique estimé: 

1: Très élevé; 2 : Elevé; 3 : Moyen; 4: Faible; 5: Très faible
	


	D) CARACTERE INNOVANT
	

	Eventuelles innovations de process /de produit/de service
	

	Degré d’innovation du projet:

1: Très élevé; 2 : Elevé; 3 : Moyen; 4: Faible; 5: Très faible
	


	Besoins de formation 
	Notes

	· Identification de structure juridique
	

	· Identification et mise en œuvre de la structure organisationnelle
	

	· Connaissances relatives au droit du travail / droit des affaires
	

	· Tâches administratives 
	

	· Services bancaires et financiers 
	

	· Segmentation de la clientèle et identification des facteurs clés de succès 
	

	· Analyse de la concurrence 
	

	· Analyse du marché
	

	· Définition des objectifs commerciaux
	

	· Communication et distribution
	

	· Analyse économique de l’entreprise 
	

	· Planification financière
	

	· Contrôle de gestion
	

	· Autre _____________________________
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