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SCHEDA VALUTAZIONE PREFATTIBILITA’ IDEA D’IMPRESA
Numero del/dei contratto/i :____________________________________________ 

Luogo e data, 
Utente:____________________________________________ 

In team: 

· si 
· No
	Argomenti approfonditi
	Note


	A) CAPACITA’ DEL/ DEI PROPONENTI
	

	Aspetti motivazionali (spiegare in qualche linea)
	

	Analisi del percorso formativo  (anche  di eventuali soci/collaboratori) 
	

	Analisi  delle esperienze  lavorative (anche di eventuali soci/ collaboratori)
	

	Livello di adequadezione tra les competenze/percorso del proponente e le caratteristiche del progetto  

1: molto alto; 2: alto; 3: medio; 4: basso; 5: molto debole
	

	Competenze trasversali utili all’attività
	


	B) ELEMENTI DI ANALISI DEL MERCATO DI RIFERIMENTO
	

	Descrizione  del  prodotto/servizio
	

	Ambito geografico del proprio mercato
	

	Individuazione / Analisi dei potenziali clienti
	

	Tipologia e segmentazione dei clienti  (opzionale)
	

	Analisi della concorenza
	

	Punti di forza e di debolezza dell’iniziativa
	

	Come si intende  distribuire e promuovere il prodotto/servizio
	

	Fattori chiave di successo e rischi dell’iniziativa 
	

	Prospettive di sviluppo (eventuali quote di mercato)
	

	Livello di successo stimato per questa iniziativa
1: molto alto; 2: alto; 3: medio; 4: basso; 5: molto debole
	


	C) PREFATTIBILITA’  TECNICA  E  ECONOMICA
	

	Sede legale e operativa prevista (se pertinente)
	

	Permessi, autorizzazioni soggettive e/o oggettive per  avvivare l’attività:  iter  e tempistica di ottenimento eventuali criticità
	

	Tempi previsti  per la costituzione /avvio
	

	Forma giudica prevista, 
	

	Aspetti organizzativi:  risorse umane previste,   mansioni e ruoli,  tipologia di impiego 
	

	Caratteristiche del prodotto/servizio 
Make or buy, ipotesi su quantità e prezzi di vendita 
	

	Previsioni di fatturato e  analisi dei costi di gestione riferiti al primo anno di attività
	

	Tipologia di investimenti previsti,  previsioni di spesa, modalità  e tempistica di acquisto
	

	Forme di finanziamento previste: capitale proprio, prestiti  bancari, altre forme. 
	

	Livello di rischi finanziare :

1: molto alto; 2: alto; 3: medio; 4: basso; 5: molto debole
	

	Livello di rischi tecnico :

1: molto alto; 2: alto; 3: medio; 4: basso; 5: molto debole
	


	D) INNOVATIVITA’
	

	Eventuali innovazioni di processo /prodotto/servizio
	

	Livello di innovatività : 
1: molto alto; 2: alto; 3: medio; 4: basso; 5: molto debole
	


	Bisogni formativi 
	Note

	· Definizione della formula imprenditoriale
	

	· Identificazione ed implementazione modello organizzativo
	

	· Elementi di contrattualistica del lavoro 
	

	· Adempimenti  amministrativi 
	

	· Servizi bancari e finanziari 
	

	· Segmentazione della clientela ed individuazione dei fattori critici di successo 
	

	· Analisi dei concorrenti 
	

	· Analisi del mercato
	

	· Definizione degli obiettivi commerciali
	

	· Comunicazione e distribuzione
	

	· Analisi economica dell’impresa 
	

	· Pianificazione finanziaria
	

	· Controllo di gestione
	

	· Altro _____________________________
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