
 

 

 

 

 

Questionario di soddisfazione per i partecipanti al corso Marittimo SUCCESS  

T. 2-4-2 

 

Lei ha appena partecipato al progetto SUCCESS nell'ambito del programma europeo INTERREG MARITTIMO. Vi 

saremmo grati se poteste rispondere al questionario di soddisfazione allegato per permetterci di misurare i vostri 

progressi e il vostro livello di soddisfazione: 

 

I. Fase di applicazione   

 

Su una scala da 1 a 5 (1 = non rilevante, 5 = molto rilevante), si prega di valutare : 

a. Informazioni prima della tua candidatura, processo di selezione:  

b.  1   2   3   4   5 

 

II - Fase di sostegno collettivo :  

- Proponiamo una valutazione sommaria poiché le modalità sono state valutate sul posto in ogni sessione di 

gruppo.  

- Ogni partner può adattare questo quadro al numero e al contenuto dei moduli di gruppo che ha proposto nel 

suo territorio.  

- proponiamo di valutare una % media di soddisfazione sull'insieme di questa fase collettiva per tutto il 

progetto   

 

a. Story Telling e Pitch :  

 

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 

 1   2   3   4   5 

 

I vostri suggerimenti o osservazioni:  

 

  

b. Strategia di marketing e di vendita :  

 

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 



 

 

 

 

 

I vostri suggerimenti o osservazioni:    

  

 

 

 

c. Marketing digitale:  

 

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 

I vostri suggerimenti o osservazioni:   

 

 

III. Sessioni di gruppo transfrontaliere Webinar (se frequentati) :  

 

A - Turismo sostenibile :  

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 

B - Opportunità nel settore degli sport acquatici :  

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 

C- Energie rinnovabili: stoccaggio di batterie :  

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 



 

 

 

 

 

D- Donne in affari :  

Questo modulo ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

 

IV - Specificità locali implementate nel supporto :  

- da adattare, se il partner lo desidera, alle specificità locali: esempio / Ice Breaking e Closing Circle + workshop 

semi collettivo per il Var  

-  

a. Evento di rottura del ghiaccio 

Questa azione ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

I vostri suggerimenti o osservazioni: 

   

B . Cerchio di chiusura:   

L'evento ha soddisfatto le tue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

I vostri suggerimenti o osservazioni: 

 

 

 

C . Workshop semigruppo : 

 

 

IV Coaching individuale: One To One Coaching :  

- Ogni partner può adattare questo quadro al numero e al contenuto dei moduli di gruppo che ha proposto nel 

suo territorio.  

- proponiamo di valutare una media % di soddisfazione sull'insieme di questa fase individuale per tutto il 

progetto   

 



 

 

 

 

 

a. Strategia di vendita e marketing :  

Questo supporto ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

Quali azioni sono state messe in atto grazie a questo sostegno? 

 

A breve termine: 

 

A medio termine: 

 

Commenti su questo modulo : 

 

b. Marketing digitale:  

Questo supporto ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

Quali azioni sono state messe in atto grazie a questo sostegno? 

A breve termine: 

 

A medio termine: 

 

Commenti su questo modulo : 

 

c. Gestione finanziaria/previsione  

Questo supporto ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

Quali azioni sono state messe in atto grazie a questo sostegno? 

A breve termine: 



 

 

 

 

 

A medio termine: 

 

Commenti su questo modulo : 

 

d . Guida legale  

Questo supporto ha soddisfatto le sue aspettative? 

 1   2   3   4   5 

Quali azioni sono state messe in atto grazie a questo sostegno? 

A breve termine: 

 

A medio termine: 

 

Commenti su questo modulo : 

 

V - Evento del Pitching Day :  

L'organizzazione, l'accoglienza e la logistica hanno soddisfatto le vostre aspettative? :  

 1   2   3   4   5 

 

L'esercizio del "pitching" in pubblico davanti a una giuria era rilevante?  

 1   2   3   4   5 

I vostri suggerimenti o osservazioni sul Pitching Day: 

 

  

 

 

 

 



 

 

 

 

 

VI . Commenti  

a. Spazio di miglioramento 

Secondo lei, alla luce del suo progetto iniziale e del sostegno che ha ricevuto, quali sono le aree in cui ha 

fatto più progressi? 

 

 Marketing  

 Finanza,  

 Commerciale,  

 Modello di business   

 Digitale 

Legale 

 

b. I tuoi 3 argomenti più rilevanti discussi e i consulenti/relatori: 

- 

- 

- 

 

c. Se dovessi scegliere un punto su cui MARITTIMO SUCCESSO ti ha aiutato di più: 

 

 

 

 

d. C'è un errore che MARITTIMO SUCCESSO ti ha aiutato ad evitare? 

 

 

 

Nome del progetto :       

 

 

Nome e cognome : 

 

 



 

 

 

 

 


